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无锡方盛换热器股份有限公司 

关于接待机构投资者调研情况的公告 

 

本公司及董事会全体成员保证公告内容的真实、准确和完整，没有虚假记载、

误导性陈述或者重大遗漏，并对其内容的真实性、准确性和完整性承担个别及连

带法律责任。 

 

无锡方盛换热器股份有限公司（以下简称“公司”）于 2023年 7月 13日接

待了 35 家机构的调研，现将主要情况公告如下： 

一、 调研情况 

调研时间：2023 年 7月 13日 

调研形式：网络调研 

调研机构：开源证券、大成基金、中欧基金、国寿安保基金、国寿养老、华

宝基金、招商基金、高毅资产、华润元大基金、中信建投证券、国泰君安证券、

中天证券、中山证券、第一创业证券、中泰证券、粤开证券、渤海证券、方正证

券、东北证券、国海证券、华信证券、翼虎投资、深圳市明达资产管理有限公司、

鸿运私募基金管理（海南）有限公司、深圳市尚诚资产管理有限责任公司、上海

冰河资产管理有限公司、朴易资产、上海仁布投资管理有限公司、上海顶天投资

有限公司、上海临信资产管理有限公司、深圳民森投资有限公司、万向信托股份

公司、建信信托有限责任公司、苏豪投资、深圳中天汇富基金管理有限公司 

上市公司接待人员：公司董事长、总经理丁云龙先生，公司董事会秘书、财

务总监张卫锋先生。 

 

二、 调研的主要问题及公司回复概要 

问题 1、公司风电领域换热器、换热系统如何规划？风电领域收入占比趋

势？主要在客户中的份额？ 

 



回答：公司 2022 年营业收入产品结构中，换热器占比约 70%多，换热系统

占比约 20%多，2023年换热系统的占比预计会有所上升。以风电领域为例：假设

一款风电领域换热器单体价格在 1万元左右的话，那么部分集成化换热系统价格

约在 2-3万元，而完整集成化换热系统价格会达到 6万元左右，从单体到集成化

和系统化的过程中，产品销售单价会上升。换热系统占比上升，会对公司的营收

有正向的作用。虽然公司风电领域收入绝对值在增加，但是由于余热回收等其他

领域收入增长幅度更快，因此公司风电领域占主营业务收入从 2021年占比约 40%

下降到 2022 年占比约 35%，预计风电领域收入未来在绝对值增长的同时占比仍

会有所下降。公司也在积极从集成商客户逐渐向主机厂客户去发展和切换。 

 

问题 2、余热回收增长的很快，2023 年的新增客户情况如何？公司存在的

壁垒优势？客户单设备的需求量？ 

回答：余热回收是近几年发展最快的领域，2022 年其营业收入占比在 10%

以上，2023 年也在继续增长，2023 年已有两个新客户在开发。公司余热回收领

域壁垒优势在于产品结构与效率，最新的产品是交叉逆流式，相对结构比原有更

复杂，2023 年公司余热回收产品效率已经做到了 90%，90%以上的回收效率也是

市场上独家，竞争对手较少。90%以上回收效率的换热器产品规格比较大、结构

也更复杂，因此单价更高。公司余热回收领域产品下游客户 1套设备一般会需要

配 2-3个甚至更多的换热器。目前公司产品主要应用在锂电池涂布设备，同时公

司也在积极开拓氢能电池涂布机。 

 

问题 3、根据招股说明书统计，我国 2022-2026 年期间，风电领域对板翅式

换热器或换热系统的需求量为 62.85万台（套）。风电领域市场规模有两三百亿？ 

回答：招股说明书中的 2022-2026 年期间全球将新增风电机组数据来源于

GWEC 预测，每台风电机组需要配备的板翅式换热器或换热系统数量系根据前期

风电领域产品销售情况合理预计。我国目前风电领域处于平稳发展中，该市场规

模预计较为合理。 

 

 



问题 4、不同领域换热器的产品工艺如何区分？ 

回答：就板翅式换热器而言，风电领域产品对耐腐蚀性和稳定性要求比较高，

原材料会选择防腐材料，产品会选择采用一些相对易于清洁、不会被泥沙阻塞的

翅片。在钎焊的时候也会调整相应的工艺，因为不同的材料会选择不同的钎焊工

艺。 

氢能源领域产品，对于内腔清洁度的要求比较高，公司会选择一些对于内腔

管控比较方便的特殊材料，这样会减少产生铝屑杂质的情况。 

余热回收方面，公司产品结构相对较大，整个钎焊工艺难度相对比较高，因

为中心温度点跟外边的加热温度点的温差会比较高。 

所以不同类型产品的生产工艺、材料、尺寸规格，都会具有比较大的差异。

公司在行业沉浸多年，可以生产满足不同应用领域需求的产品，保证产品质量稳

定。 

 

问题 5、储能业务的主要技术路线？主要下游客户是哪家？产品单价或单

GWh 价值量？ 

回答：公司的储能业务主要做液冷产品，内腔介质为冷却液。公司在储能领

域进行前端模块 pack 的开发，方式可以是型材流道液冷下壳体，也可以是钎焊

冷板液冷下壳体，两种工艺方式公司都具备，现在也有一两家客户逐步开始小批

量供货运行，下游客户现阶段是 PACK 模组生产商。后续公司会开发一两款冷水

机系统标准模块，为客户提供服务。 

根据我们的开发经验，目前单 GWh 的 PACK 组配套内部冷却的公司产品价值

量大概在 3000 万元左右，另外，公司正在开发配套储能的外部循环温控的冷水

机组，根据目前的市场行情，单 GWh 公司产品价值量预估在 5000 万元左右。 

 

问题 6、数据中心业务的主要技术路线？公司的数据中心业务具体是什么形

态，换热系统还是换热器？主要下游客户是哪家？产品单价？ 

回答：针对数据中心的产品，我们有两种应用，一种应用在前端的水冷板，

一种应用在后端的干冷器。公司主要开发方向干冷器，因为干冷器国外应用场景

比较多，比传统的数据中心散热能源消耗会控制的更好一些，整体能耗比会相对



更低。这也是板翅式换热器的热交换性能优势，密闭性也会更好。公司目前和一

家头部企业联合开发首台套项目，处于定型阶段，开发出来的话也是目前业内具

有一定的领先度。复杂程度比较高的干冷器，属于换热系统，单台套初步报价是

在 20 万元左右。 

 

问题 7、哪几个领域增速预期较高？ 

回答：公司产品应用领域增长较快的是储能，是从无到有的过程，目前主要

是做电池模组的散热；其次是氢能领域，目前已和国内数家电堆生产商建立了良

好的合作关系，2023 年有几家已经批量供货，主要是氢燃料电池的散热。 

 

问题 8、公司原材料价格走势如何？ 

回答：铝锭价格 2023上半年在 1.85万元/吨左右，相对来说走势较为平稳，

为公司盈利提供了有利条件。 

 

问题 9、燃料电池散热未来是否有降价趋势？  

回答：燃料电池散热主要目标是增加使用年限、降低成本。长期来看，由于

行业内配套商增多，每年会有约 10%的价格降低。燃料电池整体成本中，主要成

本集中在电堆，而换热器占比不大，不是客户降价关注点。 

 

问题 10、空压机领域情况？ 

回答：公司在空压机领域主要做的是螺杆式空压机的换热器，目前主要给阿

特拉斯等空压机头部企业供货，配套该类企业的新机型做同步开发，争取优质客

户带来的增量。 

 

问题 11、公司目前募投进展？ 

回答：公司目前正在进行募投项目的工程建设施工，整体进展顺利。预计工

程建设在2023年四季度完工，预计从 2023年末开始固定设备陆续进场调试安装。 

 

 



问题 12、公司近期经营业绩如何？ 

回答：公司的发展思路是：一方面坚持做好成熟市场客户维护、满足产品技

术升级需求；另一方面，继续向清洁能源、节能减排等新兴领域开发渗透，并进

一步落实领域多元化、产品集成化。公司目前整体经营环境稳定，逐步开拓新兴

领域，2023 年第二季度延续一季度的增长态势，具体经营业绩请关注公司后续

披露的公告。 

 

 

 

 

 

无锡方盛换热器股份有限公司  

董事会  

2023 年 7 月 17 日  
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